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Microfranquias sao tendéncia em alta

Dados da ABF mostram expansao de 87% na quantidade de marcas que oferecem este modelo de
negocio
Rejane Aguiar

Porta de entrada para o empreendedorismo, o modelo de microfranquias tem atraido a cada dia mais interesse das
pessoas que querem comegar um negdcio com baixo investimento inicial, assim como das redes de franquias.

Dados da Associagdo Brasileira de Franchising (ABF) mostram uma expansdo de 87% na quantidade de marcas que
oferecem microfranquias entre 2021 e 2023. Considerando 1.375 redes associadas, essa modalidade de negdcio
fazia parte da operagao de 604 marcas em maio de 2023 - eram 322 dois anos antes, em um universo de 1.029
associados.

E considerada “micro” a franquia que envolve investimento inicial de no maximo R$ 135 mil. Esse teto, bem mais
baixo do que o de franquias tradicionais - que demandam aportes em lojas fisicas e estruturas de tecnologia mais
complexas - abre espaco para as pessoas que querem empreender, desejam mudar de area de atuacdo ou estdo em
busca de uma atividade profissional mais flexivel.

Com esse apelo, as microfranquias passaram a fazer parte da estratégia das grandes marcas para aumentar a
guantidade de potenciais investidores e expandir a rede geograficamente. Hoje, ha franqueadores que sé trabalham
com o modelo micro, enquanto outros oferecem a possibilidade de multiplos formatos - como, por exemplo, uma

loja e um quiosque, no caso de franquias de produtos.

O setor de servicos se encaixa bem no modelo de microfranquias, ja que normalmente requer poucos investimentos
iniciais - inclusive, existem negdcios que o empreendedor pode tocar sozinho. Ndo por acaso, segundo a ABF, a
categoria “servigos e outros negdcios” é a mais comum entre as microfranquias, com 27% do total de franqueados.
Em seguida vém alimentacdo (17%) e saude, beleza e bem-estar (16%).

“Embora tenha um porte menor, a microfranquia esta sob as mesmas leis e regras das franquias tradicionais, o que
da seguranca ao modelo”, diz a vice-presidente da ABF, Adriana Auriemo. “Também nesse caso o franqueado deve
apresentar ao investidor um documento com todas as condicGes do negodcio, incluindo valores a serem
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desembolsados, informacdes sobre fornecedores e contatos de outros franqueados e até de ex-franqueados”,
acrescenta.

Auriemo ressalta que n3o existem microfranqueadores, ja que para poder vender uma marca a empresa precisa
necessariamente ter um porte maior, até pela seguranga do préprio sistema de franchising. Sendo a cada dia maior
a oferta de microfranquias, cabe ao interessado em empreender redobrar a aten¢ao para a selecdo da que mais
bem se encaixa ao seu perfil, rotina e poder de investimento, destaca a advogada da area de propriedade
intelectual, tecnologia e inovacao do escritorio Demarest Camila Garrote.



